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Prefacio 

Este folleto está diseñado para ayudarle a comprender la Ley de Impuestos Sobre las 
Ventas y Sobre el Uso de California, ya que aplica a los negocios que venden comida o 
bebidas alcohólicas, o ambos - tales como bares, tiendas de comestibles preparados, 
restaurantes y operaciones de abastecimiento de comidas para fiestas y banquetes. 
Usted también encontrará información sobre alimentos y bebidas de cortesía 
proporcionados a los huéspedes en los hospedajes. 

Si tiene preguntas que este folleto no le responde, llame a nuestro Centro de 
Información y hable con un representante de servicio al cliente, 800-400-7115. 

Agradecemos sus sugerencias para mejorar ésta o cualquier otra de nuestras 
publicaciones. Usted puede utilizar la encuesta del lector en la página 31 para 
hacernos saber lo que piensa o puede enviar sus sugerencias a: 

Audit and Information Section, MIC:44 
(Sección de Auditoría e Información), 
State Board of Equalization 
P.O. Box 942879 
Sacramento, CA 94279-0044 
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Puede que Algunas de sus Ventas no Estén 
Sujetas a Impuestos 

A pesar que los productos alimenticios que venden los bares, los 
restaurantes, las tiendas de comestibles preparados y 
establecimientos similares están generalmente sujetos a impuestos, 
hay algunas ventas de alimentos que no lo están. 

Para obtener información sobre ventas de productos alimenticios 
no sujetas a impuestos, visite nuestro sitio Web www.boe.ca.gov o 
llame a nuestro Centro de Información al 800-400-7115 y solicite un 
ejemplar del reglamento 1603, Ventas de Productos Alimenticios 
Sujetas a Impuestos. Este reglamento explica la disponibilidad de 
exención de impuestos para: 

• Comidas para estudiantes 
• Ventas de comidas realizadas por organizaciones religiosas 
• Ventas de comidas y alimentos por instituciones como 

hospitales 
• Programas de alimentación para personas ancianas de bajos 

ingresos 
• Comidas enviadas a ancianos o a personas discapacitadas 

confinadas en el hogar 
• Comidas y productos alimenticios servidos a residentes de 

condominios, de 62 años de edad o más 
• Ventas a transportistas aéreos que participan en comercio 

interestatal o extranjero 

Adicionalmente, el reglamento 1597, Propiedad Transferida o Vendida 
por Alguna Organización no Lucrativa, y la publicación 18, Consejos 
sobre Impuestos para Organizaciones no Lucrativas, explican cómo 
los impuestos aplican a las ventas de alimentos de las 
organizaciones de jóvenes no lucrativas y por las organizaciones 
padres-maestros 
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1. Restaurantes, Bares, Tiendas de 
Comestibles Preparados, Salas de Venta de 
Helados y Establecimientos Similares 

Este capítulo incluye información sobre las ventas, sujetas a impuestos, de alimentos y bebidas en 
restaurantes y establecimientos similares. También debería leer el Capítulo 5, “Otros Asuntos 
sobre Impuestos”, para obtener información sobre 

• Comidas para Empleados 

• Comidas y bebidas de cortesía y autoconsumo 

• Artículos que se Venden con las Comidas 

• Propinas y Otros Cargos 

• Dos Comidas por el Precio de Una 

Si usted quisiera información sobre los impuestos de otros tipos de ventas, como los de las tarjetas 
de felicitación, pocillos, artículos promocionales, y otros, consulte la publicación 73, Su Permiso 
de Vendedor de California (para ordenar, consulte la página 25). 

Introducción 
La discusión sobre la sujeción a impuestos de sus ventas de alimentos y bebidas se 
divide en dos categorías: 

• Alimentos y bebidas vendidos para consumo en su lugar de negocios, los 
cuales generalmente están sujetos a impuestos (consulte a continuación), y 

• Alimentos y bebidas vendidos para llevar, los cuales pueden o no estar 
sujetos a impuestos (consulte las páginas 2-4). 

También consulte la página 5 para obtener información sobre “ventas no sujetas a 
impuestos”, tales como las ventas al Gobierno de EE.UU., las ventas para reventa 
y las ventas de producto alimenticio frío que no está adecuado para consumirlo en 
su lugar de negocio. 

Alimentos vendidos para consumo en su lugar de negocios 
El impuesto generalmente aplica a las ventas de alimentos y bebidas si dichos 
artículos se sirven para consumirse en su lugar de negocio. 

Se considera que usted tiene un lugar de negocio en donde los clientes pueden 
consumir sus compras, si 

• Usted proporciona mesas y sillas o mostradores para comer, o proporciona 
azafates, vasos, platos u otro tipo de servicio de mesa; o 

• Usted se encuentra ubicado en un centro comercial y cerca de las instalaciones 
de restaurantes que proporciona el centro comercial (por ejemplo, usted se 
encuentra en o cerca del área de restaurantes o cerca de un área en donde hay 
mesas y sillas para comer). 
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Los alimentos y las bebidas se consideran como servidos si se pretende que se 
coman en su lugar de negocio o si se proporcionan en un recipiente individual de 
donde se puedan comer los alimentos y que el recipiente se pueda devolver. 

No importa si un producto alimenticio o una bebida se vende solo o como parte de 
una comida. Si se vende para consumo en su lugar de negocio, generalmente está 
sujeto a impuestos. Una comida es una combinación de productos alimenticios o 
una combinación de productos alimenticios y productos comestibles sin alimento 
(como las bebidas carbonatadas y las alcohólicas), vendidos por un precio único. 

Alimentos vendidos para llevar 
Si usted vende comidas para llevar, la sujeción de impuestos de sus ventas 
dependerá si la regla 80/80 le aplica. 

■■■■■ Regla 80/80 
La regla 80/80 aplica a su negocio, si 

• Más del 80% de ingresos brutos de su negocio proviene de la venta de 
productos alimenticios (Nota: las bebidas alcohólicas y las carbonatadas, 
aunque están sujetas a impuestos, no se consideran productos alimenticios); 

Y 

• Más del 80% de sus ventas de productos alimenticios al detalle están sujetas a 
impuestos, porque provienen de 

- Ventas de productos alimenticios que usted proporciona, prepara o 
sirve para consumirlos en su lugar de negocios (vea la página 1 para 
obtener una explicación de servidos en su lugar de negocios); o 

- Ventas de comidas o productos alimenticios preparados calientes (vea 
la página 4, inciso 3, para obtener una explicación de producto 
alimenticio preparado caliente); o 

- Ventas de productos alimenticios de parte de un “restaurante de 
servicio para automovilistas” (productos alimenticios generalmente 
vendidos para consumo inmediato en o cerca de un local en donde 
hayan instalaciones de estacionamiento provistas principalmente para 
el uso de consumo de productos, aunque se vendan para llevar). 

Es importante que pruebe la regla 80/80 si recientemente adquirió o inició un 
negocio de servicio de alimentos. Usted también debería probar la regla 80/80, si 
recientemente cambió la mezcla de productos de un negocio ya establecido (por 
ejemplo, ¿Está vendiendo ahora más producto alimenticio preparado caliente?) o si 
cambió la forma en que sirve la comida (por ejemplo, ¿Proporciona lugar para 
sentarse en la parte exterior del local cuando hay buen clima, por lo que aumenta el 
porcentaje de comida servida para consumo en su lugar de negocio?). 

La evaluación de la regla 80/80 se realiza de lugar en lugar. Por lo tanto, si usted es 

Consulte la 
página 28 para 
ver un ejemplo 

sobre cómo 
probar la regla 

80/80. 
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propietario de varios locales, puede que usted cumpla con la regla 80/80 para un 
local, pero no para otro. Si usted es propietario de varios locales, cada local se debe 
considerar por separado. Los locales combinados, como un restaurante-panadería, 
puede ser tratado de distinta forma (vea el suplemento, página 28, para obtener 
más información sobre cómo probar la regla 80/80). 

■■■■■

■■■■

 Ventas para llevar si califica bajo la regla 80/80 
Usted debe declarar impuestos sobre todos los alimentos y bebidas vendidos para 
llevar, a menos que 

• La venta no esté sujeta a impuestos, según se describe en la página 5. 

• Usted hizo una selección especial para no declarar impuestos sobre sus 
ventas para llevar de (1) productos alimenticios fríos y (2) productos de 
panadería calientes y bebidas calientes vendidos por un precio separado. Sus 
ventas de dichos productos deben rendir cuenta por separado y se deben 
justificar por medio de documentos de soporte, como cheques, cintas de caja 
registradora (la caja registradora debe tener una clave distinta para los 
alimentos fríos vendidos para llevar o alguna otra forma de denotar dichas 
ventas). Sin la documentación adecuada, usted tiene la responsabilidad de 
pagar impuestos sobre dichas ventas. Si usted califica bajo la regla 80/80 
y hace esta selección especial, usted declarará sobre las ventas para llevar de 
la misma forma que se hace con las ventas que cumplen con la 
regla 80/80. 

■ Ventas para llevar si no califica bajo la regla 80/80 

Artículos vendidos solo 
La siguiente información aplica solamente para los artículos que se venden solo. 
Para más información sobre ventas de paquetes de combinación (paquetes que 
incluyen dos o más artículos vendidos por un precio único), consulte la página 4. 

1. Bebidas 

Las ventas de las siguientes bebidas no están sujetas a impuestos cuando se venden 
por un precio separado y para llevar: 

• Bebidas calientes, como café, té caliente, latés, mocas y chocolate caliente. 
Nota: Sopa caliente, caldo y consomé no se consideran como bebidas 
calientes. Se consideran como productos alimenticios preparados calientes y 
su venta está sujeta a impuestos (vea la página 4). 

• Las bebidas no carbonatadas, como las bebidas de frutas, la leche y el té frío. 

Las ventas de las siguientes bebidas siempre están sujetas a impuestos. 

• Bebidas carbonatadas (como la soda o el agua mineral) 

• Bebidas Alcohólicas 

Algunas ventas 
de alimentos 
nunca estarán 
sujetas a 
impuestos, 
estén o no 
dentro de la 
regla 80/80 Vea 
la página 5 para 
obtener más 
información. 
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2. Productos alimenticios fríos (que no sean bebidas frías) 

Los productos alimenticios fríos incluyen emparedados fríos, malteadas, smoothies 
de frutas, helados, ensaladas frías, artículos de panadería fríos y otros. 

Un producto alimenticio frío vendido individualmente y para llevar no está sujeto 
a impuestos. La venta de un producto alimenticio frío vendido como parte de un 
paquete de combinación puede estar sujeto a impuestos (vea “paquete de 
combinación” más adelante). 

Ejemplo. Si usted vende un emparedado de ensalada de huevo para llevar, 
usted no está obligado a pagar impuesto sobre la venta. Sin embargo, si 
usted vende un emparedado de ensalada de huevo como parte de un 
paquete de combinación, puede que usted esté obligado a pagar impuestos 
(vea abajo). 

3. Productos alimenticios preparados calientes (que no sean bebidas) 

Las ventas para llevar de productos alimenticios preparados calientes están sujetas 
a impuestos (vea la excepción más adelante para los artículos de panadería 
calientes). 

Un producto alimenticio se considera un producto alimenticio caliente si se calienta 
a una temperatura mayor a la temperatura ambiente (por ejemplo, un emparedado 
a la parrilla, un emparedado remojado con salsa caliente, o el uso de luces 
infrarrojas, tablas de vapor u hornos de microondas). Ejemplos de productos 
alimenticios preparados calientes son emparedados calientes, pizza, pollo al 
carbón, sopa, consomé, caldo, filete y otros. 

Los alimentos se consideran “calientes” aunque se hayan enfriado al momento de 
la venta, ya que se pretende que sea vendido como comida caliente. 

Si su cliente compra un producto alimenticio frío para llevar y calienta el producto 
alimenticio en un horno de microondas accesible al público, la venta no está sujeta 
a impuestos. Se considera como una venta de producto alimenticio frío para llevar. 

Excepción: Las ventas de los productos de panadería calientes no están 
sujetas a impuestos cuando se venden para llevar, al menos que se vendan 
como parte de un paquete de combinación (vea más adelante). 

Paquetes de combinación 

Los paquetes de combinación son dos o más artículos vendidos juntos por un 
mismo precio (no se venden individualmente). La venta estará sujeta a impuesto 
dependiendo del tipo del paquete de combinación que se vendió. 

1. Paquetes que incluyen artículos calientes 

Si un paquete de combinación que se vende para llevar incluye un alimento 
preparado caliente (como un emparedado caliente o una sopa) o una bebida 
caliente (como un café o un chocolate caliente), su venta está sujeta a impuestos. 



Consejos sobre 
Impuestos para la 
Industria de 
Restaurantes y 
Bebidas 

Junio de 2004 

 Página 5 

Ejemplos. Usted vende una combinación de café caliente y una dona por un 
precio único de $1.50 o una combinación de un emparedado de brazuelo de 
res ahumado caliente y un té frío por $4.50. Debido a que el paquete de 
combinación incluye un alimento caliente o una bebida caliente, el precio de 
venta de ambos paquetes está sujeto a impuestos. 

2. Paquetes que no incluyen artículos calientes 

Si un paquete de combinación que se vende para llevar incluye alimentos fríos y 
una bebida carbonatada, la porción del precio de venta que representa el agua 
carbonatada está sujeta a impuesto. 

Si un paquete de combinación que se vende para llevar incluye alimentos fríos y 
una bebida no carbonatada, la venta del paquete no está sujeta a impuestos. 

Ejemplos. Usted vende un paquete de un emparedado frío, papalinas y té frío 
por un precio único y para llevar – la venta no está sujeta a impuestos. Usted 
vende el mismo paquete con una soda carbonatada – la porción del precio de 
venta que representa el cargo de la soda está sujeta a impuesto. 

Excepción:  recipientes que se pueden devolver. Si usted vende una combinación de 
productos alimenticios fríos en un recipiente individual que se puede devolver y 
del cual se pretende que se coma la porción individual (por ejemplo, un plato de 
vidrio), la venta está sujeta a impuestos. En este ejemplo, la venta se considera una 
venta de comida servida, lo cual está generalmente sujeta a impuestos. 

Ventas no sujetas a impuestos 
No declare impuestos sobre 

• Ventas de productos alimenticios fríos en una forma que no sea apropiada para 
consumo en el establecimiento y no se comen en el establecimiento. Un producto 
alimenticio frío no es “apropiado para consumirlo en el establecimiento” si 
requiere más proceso de parte del cliente o se vende de un tamaño que 
usualmente no lo consume una sola persona. Por ejemplo, la venta de pizza 
congelada no está sujeta a impuestos porque requiere más proceso por parte 
del cliente. Y la venta de un cuarto de galón de ensalada de papas, un cuarto 
de galón de helado o un pastel completo no debería estar sujeta a impuestos, 
debido a que esas cantidades usualmente no las consume una sola persona 
(cuando se venden sin utensilios o platos para consumirlo dentro del 
establecimiento). 

Vea el reglamento 1603, Ventas Sujetas a Impuestos de Productos Alimenticios, 
para obtener más ejemplos de alimentos no apropiados para consumirlos en el 
establecimiento. 

• Las ventas que no están sujetas a impuestos, como las ventas al Gobierno de 
EE.UU. y las ventas para reventa. 
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Cargos por banquetes 

■■■■■

■■■■

■■■■

■■■■

 Uso de instalaciones 
Nota: La siguiente información aplica a restaurantes y establecimientos similares. 

Distintas reglas aplican a los abastecedores de comidas para fiestas y banquetes. Consulte las 
páginas 7-11 para obtener más información. 

Los cargos hechos por los restaurantes por el uso del establecimiento en el cual se 
sirven las comidas, los alimentos o las bebidas, están sujetos a impuestos, ya sea o 
no que el cargo se declare por separado en la factura. Por ejemplo, si usted cobra 
una cuota de $100 por el uso de una sala de banquetes para una fiesta de 
celebración, la cuota está sujeta a impuestos. 

■ Los cargos por servir alimentos y bebidas proporcionados por el 
cliente 

Los cargos por cortar y servir alimentos y bebidas proporcionados por el cliente 
están sujetos a impuestos. Por ejemplo, una “cuota de descorche” por abrir vino 
proporcionado por el cliente está sujeto a impuestos. 

■ Pistas de baile, estrados, equipos de escenario 
Si usted les cobra a sus clientes por el uso de una propiedad que no se utiliza en 
relación con el abastecimiento o servicio de las comidas, alimentos o bebidas, a 
usted se le considera como arrendador de la propiedad. Por ejemplo, usted puede 
cobrar por el uso de luces especiales para los oradores invitados, sistemas de 
sonido o vídeo, pistas de baile, escenario, apoyos decorativos relacionados 
solamente con entretenimiento opcional y otros. 

Como arrendador de la propiedad, puede que se requiera que declare y pague 
impuestos sobre sus cargos al cliente por el uso de esa propiedad. Si usted pagó 
impuestos de ventas o sobre uso de California en su compra o renta de la 
propiedad, el impuesto generalmente no aplica a los cargos hechos a su cliente por 
el uso de la propiedad. Si no pagó el impuesto sobre ventas o sobre el uso de 
California en su compra o renta de la propiedad, los cargos de renta a su cliente 
son sujetos a impuestos. 

■ Artículos utilizados para servir comidas, alimentos y bebidas 
A usted se le considera un consumidor de bienes personales tangibles 
normalmente utilizados para abastecer y servir comidas, alimentos o bebidas – 
como mesas, sillas, vasos, cubiertos, platos, manteles y otros. Como consumidor, 
usted no puede expedir un certificado de reventa para comprar o rentar dichos 
artículos (ya que se considera que usted esta utilizando dichos artículos en relación 
con la venta de comidas y no para rentárselos a su cliente). 
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2.  Abastecedores de comidas para fiestas y 
banquetes 

Este capítulo incluye información sobre la imponibilidad a las ventas de alimentos y bebidas 
realizadas por el abastecedor para fiestas y banquetes. Bajo la Ley de Impuestos Sobre las 
Ventas y Sobre el Uso, a usted se le considera un abastecedor (de comidas para fiestas y 
banquetes), si usted sirve comidas, alimentos o bebidas en el establecimiento de su cliente, o en 
el establecimiento provisto por el cliente. A usted no se le considera un abastecedor (de 
comidas para fiestas y banquetes) para propósitos de pago de impuestos, si usted vende 
alimentos para llevar o si sólo envía los alimentos (es decir, usted no proporciona ni platos, ni 
cubiertos y otros para servir los alimentos). Vea el Capítulo 1 para obtener información sobre 
los impuestos gravados a dichas ventas. 

Nota: Este capítulo no aplica para ventas de alimentos y bebidas para los huéspedes de 
hoteles, hoteles pequeños que proporcionan habitación y desayuno, y otras instalaciones de 
hospedaje si los cargos por alimentos y bebidas están incluidos en el precio de la habitación. 
Vea el Capítulo 4, pagina 13  para obtener información sobre los impuestos gravados a dichas 
ventas. 

Aplicación del impuesto 

■■■■■

■■■■

 Alimentos y bebidas 
Los cargos por alimentos y bebidas están sujetos a impuestos. 

■ Vajilla, mesas y otros 
Si usted cargó una cantidad global por las comidas, que incluye cargos por el uso 
de platos, cubiertos, manteles, vasos, mesas y otros artículos relacionados con la 
preparación y el servicio de las comidas, el cargo global total está sujeto a 
impuestos.*  Adicionalmente, usted no puede expedir un certificado de reventa 
para comprar o rentar dicha vajilla, mesas y otros, debido a que se considera que 
usted utiliza estos artículos en relación con la venta de comidas, y no para 
rentárselos a su cliente. 

Sin embargo, si usted declara o detalla los cargos por la renta de estos artículos 
(platos, mesas y otros), a usted se le considera que está alquilando la propiedad a 
su cliente. Si usted pagó el Impuesto sobre las Ventas y sobre el Uso cuando 
compró o rentó dichos artículos, el impuesto no aplica cuando lo renta a su cliente. 
Si usted no pagó impuesto a su proveedor cuando compró o rentó la propiedad, 
los cargos de renta detallados a su cliente están sujetos a impuesto. 

* “Otros bienes personales tangibles utilizados para servir alimentos y bebidas” 
son carpas, toldos, piso adicional, generadores, compresores de aire, luz, 
accesorios eléctricos y otros, que proporcionan o son parte integral de 
protección temporal para el servicio de comidas, alimentos o bebidas. 

Consulte las 
páginas 10-11 
para obtener 
más ejemplos 
de facturas y de 
cómo el 
impuesto aplica 
a ciertos 
cargos. 
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Nota:   artículos desechables. Los cargos por servicio de mesa desechable – como 
platos de papel, servilletas, utensilios, vasos, tasas y mantelitos de plástico – están 
sujetos a impuestos. Esto es cierto ya sea que estén o no detalladas las facturas. 

El servicio de mesa desechable se considera vendido con las comidas, alimentos y 
bebidas, y puede comprarse con un certificado de reventa. 

■■■■■

■■■■

■■■■

■■■■

 Cargos por mano de obra y cargos por preparación 
Los cargos por servir y preparar los alimentos y las bebidas – ya sea que usted, un 
empleado o un subcontratista lo realice – están sujetos a  impuestos. El impuesto 
aplica aunque usted no proporcione los alimentos y las bebidas. 

■ Los cargos por servir alimentos y bebidas proporcionados por el 
cliente 

Los cargos por cortar y servir productos alimenticios proporcionados por el 
cliente, como los pasteles de bodas, están sujetos a impuestos. Similarmente, los 
cargos por abrir y servir bebidas proporcionadas por el cliente están sujetos a 
impuestos (por ejemplo, una “cuota de descorche” por abrir y servir el vino 
proporcionado por el cliente está sujeta a impuestos). 

■ Cargos por uso de instalaciones 
Los cargos declarados separadamente por parte del abastecedor (de comidas para 
fiestas y banquetes) por la renta de instalaciones para servir comida, alimentos y 
bebidas no están sujetos a impuestos. Sin embargo, sus cargos por las comidas, 
alimentos o bebidas deben ser razonables para que el cargo sobre las instalaciones 
no esté sujeto a impuesto. Adicionalmente, si usted carga una renta por las 
instalaciones como garantía contra un cargo mínimo por comidas, alimentos y 
bebidas, el cargo por la garantía está sujeto a impuestos. 

Nota: Los cargos de un restaurante por la renta de las instalaciones generalmente 
están sujetos a impuestos. Consulte la página 6 para obtener más información. 

■ Pistas de baile, equipo de escenario y otros 
Si usted pagó el Impuesto sobre Ventas y sobre el Uso por la compra o renta de 
pista de baile, estrado, sistema de sonido/vídeo u otro equipo similar (es decir, 
artículos no relacionados con el servicio y abastecimiento de comidas, alimentos y 
bebidas), el impuesto generalmente no aplica a sus clientes por la renta de dicha 
propiedad. Sin embargo, si usted no pagó impuesto a su proveedor cuando 
compró o rentó la propiedad, los cargos de renta a su cliente están sujetos a 
impuesto. 
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■■■■■

■■■■

■■■■

■■■■

 Los encargados del estacionamiento, los encargados de la 
consigna, los guardias de seguridad, el entretenimiento y otros 

Los cargos por el personal mencionado anteriormente no están sujetos a 
impuestos, dado que dichas personas tampoco participan en el servicio de los 
alimentos y las bebidas. 

■ Los bienes personales tangibles misceláneos (por ejemplo, menú, 
decoración y fotografías) 

Los cargos declarados separadamente por artículos misceláneos, como programas 
y menús impresos, decoraciones florales o de globos, esculturas de hielo, 
almohadillas de papel, lapiceros, y otros están sujetos a impuestos. Los cargos por 
fotografías también están sujetos a impuestos sin deducciones por los cargos por 
hora del fotógrafo (para más información, vea la publicación 68, Consejos sobre 
Impuestos para Fotógrafos, Proveedores de Fotos y Laboratorios de Procesamiento de 
Películas). 

■ Cuotas del coordinador 
Los cargos por la planificación y coordinación profesional de eventos están sujetos 
a impuestos, si los cargos se cargan en relación con la venta de los bienes 
personales tangibles. Por ejemplo, si el propósito principal de planificar una 
recepción de bodas es la preparación y el abastecimiento de alimentos y bebidas, 
las cuotas que se cargan por la coordinación de la recepción están sujetas a 
impuestos. 

■ Otras consideraciones 
Ventas para reventa 

El impuesto no aplica si usted prepara o sirve alimentos, comidas o bebidas a un 
comprador que venderá dichos artículos al detalle y declarará impuestos sobre sus 
ventas. En dicho caso, el comprador deberá proporcionarle un certificado de 
reventa válido. 

Las ventas al Gobierno de EE.UU. 

Las ventas al Gobierno de EE.UU. están exentas de impuesto. Para justificar la 
exención de la venta, usted debe guardar la orden de compra del Gobierno de 
EE.UU. que muestra que la venta se realizó directamente al Gobierno de EE.UU. Si 
la compra se paga con tarjeta de crédito, debe guardar las copias de la factura de 
ventas y el recibo de la tarjeta de crédito. La tarjeta de crédito debe pertenecer al 
Gobierno de EE.UU. Una compra pagada con una tarjeta de crédito personal no 
califica para una venta con exención al Gobierno de EE.UU. – incluso si el pagador 
lo reembolsará al gobierno. Para más información, consulte la publicación 102, 
Ventas al Gobierno de EE.UU. 
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Comidas Servidas en una Escuela 

Sus ventas están sujetas a impuestos, si usted 

• Está contratado por una escuela, distrito de la escuela u organización 
estudiantil para vender comidas y otros productos alimenticios a estudiantes 
en una escuela, y 

• Los estudiantes o sus padres le pagan directamente – y no la escuela – por las 
comidas y otros productos alimenticios. 

Bajo las condiciones indicadas anteriormente, sus ventas están sujetas a impuestos 
debido a que está vendiendo productos alimenticios directamente a los 
estudiantes y no para reventa a los estudiantes. 

Sin embargo, sus ventas no están sujetas a impuestos si sus contratos y registros 
muestran que se cumplen todas las condiciones siguientes: 

• Las instalaciones que utiliza para servir el almuerzo a los estudiantes 
rutinariamente las utiliza la escuela para otros propósitos, como eventos 
deportivos y otras actividades escolares, durante el resto del día escolar; 

• Los accesorios y el equipo que utiliza para preparar y servir las comidas son 
propiedad de la escuela y ésta les da mantenimiento; y, 

• Los estudiantes que compran las comidas no pueden distinguir entre usted o 
sus empleados de otros empleados de la escuela. 
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Ejemplo A de una Factura de un Abastecedor 
de Comidas para Fiestas y Banquetes 

En este ejemplo, todos los cargos al cliente están sujetos a impuestos. 

1. Comidas 

No hay cargo separado en la factura para los artículos utilizados y relacionados 
con la preparación y servicio de las comidas. Dichos cargos están incluidos como 
parte del precio de la comida. Según se explicó en la página 7, si usted carga una 
cantidad global por las comidas e incluye cargos por el uso de platos, cubiertos, 
manteles, vasos, mesas y otros artículos utilizados en relación con la preparación 
y servicio de las comidas, el cargo global total está sujeto a impuestos. Catering 4 
U no peude presentar un certificado de reventa cuando compra o renta dichos 
artículos. 

2. Pista de baile 

Este ejemplo asume que Catering 4 U expidió un certificado de reventa a su 
proveedor por la renta de la pista. Consecuentemente, el impuesto aplica al cargo 
de la factura por la renta de la pista. Si Catering 4 U pagó impuesto sobre la renta 
de la pista, el impuesto no aplicaría al cargo de la renta de $500 en la factura. 

Catering 4 U 
4 Star Food & Service 

Comidas – 125 a $24 c/u $3,000.00 1 

Cargo por servicio en las comidas – 20%  600.00 
Centros de mesa, globos, sorpresas para fiestas 1,200.00 
Renta de pista de baile 500.00 2 

Subtotal   5,300.00 
Impuesto ($5.300 x 7.25%) 384.25 

Total $5,684.25 

Catering 4 U 
4 Star Food & Service 

Meals – 125 @ $24 each $3,000.00 1 

Service charge on meals – 20%  600.00 
Centerpieces, balloons, party favors 1,200.00 
Dance floor rental 500.00 2 

Subtotal   5,300.00 
Tax ($5,300 x 7.25%) 384.25 

Total $5,684.25 

Muestra
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Ejemplo B de una Factura de un Abastecedor de 
Comidas para Fiestas y Banquetes 

En este ejemplo, el impuesto aplica a todos los cargos, excepto al de la renta de 
la sala de recepciones y al del oficial de seguridad. 

1. Renta de vajilla de porcelana, cristal, plata y mantelería 

En este ejemplo, el abastecedor de comidas para fiestas y banquetes ha 
detallado el cargo de la renta por vajilla de porcelana, cristal, plata y 
mantelería utilizados en el evento (el cargo por renta para dichos artículos no 
está incluido dentro del cargo de las comidas). Hemos asumido que el 
abastecedor de comidas para fiestas y banquetes emitió un certificado de 
reventa para su compra o venta de dichos artículos. Como resultado, el cargo 
detallado al cliente está sujeto a impuestos. Según se explicó en la página 7 
(“El servicio de mesa, las mesas y otros”), si usted no paga impuestos a su 
proveedor cuando compra o renta dicha propiedad, el cargo de la renta 

      Ye Olde Wedding Chapel 

Meals – 125 @ $18 each $2,250.00 
Service charge on meals – 20%  450.00 

China, crystal, silver, and linen rental 1,000.00 1 

Centerpieces, balloons, party favors 1,200.00 
Reception hall rental 800.00 2 

Security officer 150.00 3 

Subtotal   5,850.00 
Tax ($4,900 x 7.25%) 355.25 

Total $6,205.25 

      Ye Olde Wedding Chapel 

Comidas – 125 a $18 c/u $2,250.00 
Cargo por servicio en las comidas – 20%  450.00 

Renta de vajilla de porcelana, cristal, 1,000.00 1 

plata y mantelería 
Centros de mesa, globos, sorpresas para fiestas 1,200.00 
Renta del salón de recepciones 800.00 2 

Oficial de seguridad 150.00 3 

Subtotal   5,850.00 
Impuesto ($4,900 x 7.25%) 355.25 

Total $6,205.25 

Muestra
 



Consejos sobre 
Impuestos para la 
Industria de 
Restaurantes y 
Bebidas 

Junio de 2004 

 Página 13 

detallado al cliente está sujeto a impuestos. Si usted paga el Impuesto sobre las 
Ventas y sobre el Uso cuando compra o renta dichos artículos, el impuesto no 
aplica a la renta detallada a su cliente. 

2. Renta del salón de recepciones 

Los cargos declarados separadamente por la renta de instalaciones en las 
cuales sirve comidas, alimentos o bebidas no están sujetos a impuestos. Sin 
embargo, sus cargos por las comidas, alimentos o bebidas deben ser 
razonables para que el cargo sobre las instalaciones no esté sujeto a impuestos. 
Los cargos de las instalaciones también deben estar sujetos a impuestos si se 
cargan como garantía para un cargo mínimo de alimentos y bebidas. Consulte 
la página 8 para obtener más información. 

3. Oficial de seguridad 

Según se explica en la página 8, los cargos por el oficial de seguridad no están 
sujetos a impuestos, dado que dichas personas tampoco participan en el 
servicio de los alimentos y las bebidas. 
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3. Lugares en Donde se Cobra el Derecho de 
Admisión 

Este capítulo incluye información de los impuestos sobre las ventas de alimentos y bebidas en 
lugares en donde se cobra el derecho de admisión. Si no puede encontrar una respuesta a sus 
preguntas en este capítulo, llame a nuestro Centro de Información. También debería leer el 
Capítulo 5 para obtener información sobre las comidas de empleados; comidas y bebidas de cortesía; 
y, propinas y otros cargos. 

Impuestos sobre ventas de alimentos y bebidas 
En general, el impuesto aplica a las ventas de productos alimenticios que se venden 
dentro de un lugar en donde se cobra el derecho de admisión y los alimentos se 
consumen en ese lugar. Lugares en donde se cobra el derecho de admisión 
incluyen eventos deportivos y musicales, parques de diversión, ferias de 
condados, baratillos y otros. 

Hay algunas excepciones en donde el impuesto puede no aplicarse a las ventas 
realizadas dentro de un lugar en donde se cobra el derecho de admisión. Dichas 
excepciones incluyen, pero no se limitan a, lo siguiente: 

• Ventas realizadas por organizaciones no lucrativas de jóvenes o por organizaciones no 
lucrativas de padres-maestros. Dichas organizaciones deben consultar la 
publicación 18: Consejos sobre Impuestos para Organizaciones no Lucrativas para 
obtener más información. 

• Los productos alimenticios fríos vendidos en una forma no adecuada para consumirlos 
en el establecimiento. Un producto alimenticio frío no es “apropiado para 
consumirlo en el establecimiento” si requiere más proceso de parte del cliente 
o se vende de un tamaño que usualmente no lo consume una sola persona. Por 
ejemplo, la venta de pizzas sin hornear, masa para galletas, jaleas enlatadas y 
rodajas de pan no estará sujeta a impuestos debido a que esos artículos 
requieren que el cliente los procese más. Y la venta de un cuarto de galón de 
leche, un cuarto de galón de helado o un pastel completo no estará sujeta a 
impuesto debido a que dichas cantidades normalmente no las consumiría una 
sola persona. Puede encontrar ejemplos adicionales en el reglamento 1603, 
Ventas Sujetas a Impuestos de Productos Alimenticios. 
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Lugares en donde se Cobra el Derecho de Admisión – Una Revisión más 
Detallada 

Hay casos en los cuales las ventas se realizan en lugares que no califican como 
lugares en donde se cobra el derecho de admisión. Algunos ejemplos de esto son: 
parques nacionales y estatales, terrenos para acampar y parques para vehículos de 
recreo; lugares en donde el derecho de admisión se basa en cuotas de afiliación o 
en el uso de una credencial estudiantil; y, lugares en donde no se realiza ningún 
tipo de cobro a los espectadores, como a un campo de golf y pistas de boliche. 
Cuando el lugar no califica como un lugar en donde se cobra el derecho de 
admisión, algunas ventas de alimentos estarán sujetas a impuestos, mientras que 
otras no. Debido a la variedad de reglas que aplican, usted debería comunicarse a 
nuestro Centro de Información para obtener asesoría sobre los impuestos a los que 
están sujetas sus ventas. 
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4.  Alimentos y Bebidas de Cortesía – 
Hoteles e Instalaciones de Hospedaje 
Similares 

¿Quién debería leer este capítulo? 
Usted debería leer este capítulo si administra un hotel, un motel, un hotel pequeño 
de habitación con desayuno, o algún otro tipo de establecimiento para hospedarse 
y proporciona alimentos y bebidas gratis a los huéspedes como parte de la renta 
de las habitaciones de huéspedes. 

Hoteles de Plan Americano – Vea el Capítulo 1.  La información que se 
proporciona en este capítulo no aplica a los hoteles de Plan Americano que cobran 
a sus huéspedes una tarifa diaria fija por el alojamiento en la habitación de 
huéspedes, todas las comidas y el servicio. Sus ventas de comidas están sujetas a las 
cláusulas que aplican a los restaurantes y establecimientos similares (vea el 
Capítulo 1). 

Ventas por instituciones. Para obtener información sobre ventas de comidas y 
bebidas realizadas por instituciones como hospitales, consulte la publicación 45, 
Consejos sobre Impuestos para Hospitales. Para obtener información sobre comidas y 
productos alimenticios servidos a residentes en condominios mayores de 62 años 
de edad, vea el reglamento 1603, Ventas Sujetas a Impuestos de Productos 
Alimenticios. 

¿Qué son alimentos y bebidas de cortesía? 
Se considera que usted es proveedor de “alimentos y bebidas de cortesía”, si 
usted 

• Provee alimentos y bebidas, incluyendo bebidas alcohólicas y no alcohólicas, 
sin cargos adicionales, a los huéspedes; 

• No segrega cargos por alimentos y bebidas de los cargos de la habitación en 
las facturas de sus huéspedes; y 

• No da a los huéspedes opción de rechazar alimentos y bebidas a cambio de 
un descuento sobre la renta de la habitación. 
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Aplicación general del impuesto 
Si usted administra un hospedaje y realiza ventas según las descritas 
anteriormente, usted es un consumidor o un minorista para propósitos del 
impuesto sobre ventas y sobre uso. 

Si usted es un minorista, usted es responsable a pagar impuesto sobre sus ventas de 
alimentos y bebidas que realiza a los huéspedes. 

Si usted es un consumidor, usted no es responsable de pagar impuestos sobre las 
ventas de alimentos y bebidas que realice a sus huéspedes, pero el impuesto sí 
aplica a sus compras de 

• Los productos no alimenticios, como las bebidas alcohólicas y las bebidas 
carbonatadas (por ejemplo, la soda o el agua mineral) 

• Los recipientes no reutilizables y otros artículos proporcionados con los 
alimentos y las bebidas (por ejemplo, cajas o tazas y utensilios plásticos “para 
llevar”) 

• Comidas de vendedores o restaurantes externos. (Por supuesto, si usted 
prepara las comidas, el impuesto no aplica a la compra de ingredientes que 
son productos alimenticios). 
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Tabla de Decisiones 

1. ¿Proporciona cupones o documentos similares que se 
intercambian por alimentos y bebidas de cortesía? 
Sí (siga al siguiente paso) No (siga a la fórmula en la página 15) 

2. ¿Están las comidas de cortesía en un área del hotel en donde se sirven 
los alimentos y las bebidas en una forma regular al público 
(restaurante)? 
Sí (siga al siguiente paso) No (siga a la fórmula en la página 15) 

3. ¿Es el área para comer (restaurante) administrado por el hotel? 
(Opuesto a ser administrado por un proveedor externo) 
Sí (siga al siguiente paso) 
No (usted es un consumidor, para propósitos de pago de impuestos) 

4. ¿Está el huésped identificado específicamente por nombre en el cupón 
o documento similar? 
Sí (siga al siguiente paso) 
No (usted es un minorista, para propósitos de pago de impuestos) 

5. ¿Son transferibles los cupones o documentos? 
Sí (usted es un minorista, para propósitos de pago de impuestos) 
No (usted es un consumidor, para propósitos de pago de impuestos) 

¿Es usted un consumidor o un minorista de alimentos y 
bebidas de cortesía? 

La tabla de decisiones que se encuentra más adelante le ayudará a determinar si 
usted es un minorista o un consumidor, para propósitos de pago de impuestos. En 
algunos casos, se le referirá a una fórmula matemática para que le ayude a realizar 
la determinación. 

Nota: Se le considera un minorista y no necesita utilizar la siguiente tabla de 
decisiones cuando 

• Sus huéspedes pagan más que su concesión de alimentos y bebidas de cortesía 
(por ejemplo, ellos compran una botella adicional de vino). 

• Las personas que no son huéspedes le compensan por los alimentos y las 
bebidas “de cortesía”. 

En los casos anteriores, usted es responsable de pagar impuestos por sus ventas de 
alimentos y bebidas según se describió en el Capítulo 1. 
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Fórmula para determinar el estado de consumidor o minorista 
Si usted llegó hasta aquí por medio de la tabla de decisiones de la página anterior, 
deberá realizar la siguiente prueba de porcentajes para determinar si el valor de la 
venta al detalle de los alimentos y bebidas de cortesía es incidental a la renta de la 
habitación. 

Si el porcentaje resultante es 10 por ciento o menos, el valor de la venta al detalle 
de los alimentos y bebidas de cortesía es “incidental” a la renta de la habitación, y 
se le considera un consumidor para propósitos de pago de impuestos. Si el 
porcentaje resultante es mayor que 10 por ciento, a usted se le considera un 
minorista, para propósitos de pago de impuestos. 

Antes de que inicie… 
Si su hotel ha estado funcionando por menos de un año, se utiliza un 
cálculo levemente distinto. Llame al 800-400-7115 para recibir ayuda. 

El nivel de conserjería, los niveles del club y programas similares se tratan 
como hoteles independientes (separados de los hoteles y de instalaciones 
de hospedaje en los cuales funcionen). El promedio de la tarifa diaria y el 
valor del promedio de las ventas al detalle discutidas a continuación se 
deberían calcular con base en el alojamiento en las habitaciones de 
huéspedes al cual aplique los privilegios del programa. 

■■■■■

■■■■

 Paso 1: El promedio de la tarifa diaria (ADR) 
Divida el ingreso bruto por renta de habitaciones para el año calendario 
precedente entre la cantidad de habitaciones rentadas durante ese año. 

Ingreso bruto por habitaciones significa el cargo total al huésped del hotel, pero no 
incluye los impuestos por ocupación declarados por separado o ingresos por 
contrato y rentas a grupos que no califican para alimentos y bebidas de cortesía. 
“Ingresos brutos por renta de habitaciones” tampoco incluye el ingreso 
proveniente de paquetes especiales (por ejemplo, paquetes de Año Nuevo), al 
menos que se pueda documentar que el valor de la venta al detalle de los alimentos 
y las bebidas proporcionadas como parte del paquete es 10 por ciento o menos del 
total del costo del paquete. 

■ Paso 2: Determinar el valor promedio de la venta al detalle (ARV) 
de alimentos y bebidas de cortesía 

Esto significa que la cantidad total de los costos de los alimentos y las bebidas para 
el año calendario precedente, aumentado por el 100 por ciento, y dividido por la 
cantidad de habitaciones rentadas ese año. 

Valor promedio de la venta al detalle de alimentos y bebidas de cortesía 

Promedio de la tarifa diaria 
% = 
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Los “Costos de los alimentos y bebidas de cortesía” incluyen cargos por entrega a los 
establecimientos de hospedaje, pero no incluyen descuentos tomados o 
reembolsos de impuestos sobre ventas pagados a los proveedores. 

Cantidad de habitaciones rentadas ese año significa la cantidad total de veces que 
se rentaron todas las habitaciones sobre una base de noche a noche, dado que 
el ingreso por dichas habitaciones está incluido en el “ingreso bruto por 
habitaciones”. Por ejemplo, si un huésped renta una habitación por tres 
noches consecutivas, esa habitación se contará como rentada tres veces 
cuando se calcula ADR. 

Paso 3: Aplique la fórmula 
Divida la respuesta en el paso 2 dentro de la respuesta en el paso 1.  Si el porcentaje 
resultante de la fórmula es 10 por ciento o menos, los costos de sus alimentos y 
bebidas se consideran incidentales y se le considera un consumidor para 
propósitos de pago de impuesto, y no un minorista. Si el resultado es más de 10 
por ciento, se le considera un minorista y sus ventas están sujetas a impuestos 
medidos por el valor justo de venta al detalle de productos alimenticios similares 
vendidos al público en general. Si usted no vende artículos similares al público 
general, la cantidad sujeta a impuesto es el costo de los alimentos y las bebidas de 
cortesía más, al menos, un 100 por ciento de margen de ganancia bruta. 

Ejemplos 

El siguiente ejemplo ilustra la aplicación de la fórmula: 

Primero: Determinar el promedio de la tarifa diaria 

$257,000 (ingresos brutos por renta de habitaciones) 
2,252 (habitaciones rentadas durante el año) 

$257,000 ÷ 2,252 =  $114.12 (ADR) 

Segundo:  Determinar el promedio del valor de ventas al detalle 

$ 4,166.00 (costo de alimentos/bebidas de cortesía) 
+ 4,166.00 (100% margen de ganancia bruta) 

$  8,332.00 

$8,332.00 ÷ 2,252  habitaciones =  $3.70 (ARV) 

Tercero:  Divida el promedio del valor de ventas al detalle dentro del promedio de 
la tarifa diaria 

$3.70 ÷ $114.12 =  3.24 % 

En este ejemplo, debido a que el porcentaje es 10% o menos, el hotel es 
considerado como consumidor para propósitos de pago de impuestos. 
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5. Otros Asuntos sobre Impuestos 

Comidas para los empleados 
Si usted proporciona comidas a empleados individuales y si usted hace un cargo 
específico para dichas comidas, los cargos de comidas están sujetos a impuestos y se 
deben declarar en su declaración de impuestos sobre las ventas y sobre el uso. 

Se considera que se realizó un cargo específico si uno o más de las siguientes 
condiciones existe: 

• El empleado paga en efectivo por comidas consumidas 

• El valor de las comidas se deduce del cheque de pago del empleado 

• El empleado recibe comidas a cambio de efectivo para aumentar la 
compensación hasta el salario mínimo legal 

• El empleado tiene la opción de recibir efectivo a cambio de las comidas no 
consumidas 

No hay un cargo específico cuando un valor se le coloca a las comidas únicamente 
para propósitos de impuestos de la nómina para los empleados que reciben el 
salario mínimo o más. 

Ventas de los minibares de los hoteles 
Los minibares, ubicados en las habitaciones y en las suites rentadas a clientes del 
hotel, generalmente contienen bebidas carbonatadas, bebidas alcohólicas y 
diversos artículos alimenticios provistos como artículos de conveniencia para los 
huéspedes del hotel. Al salir del hotel, a los huéspedes se les carga por los artículos 
consumidos de los minibares. Cuando los artículos vendidos son productos 
alimenticios fríos, la venta realizada a los huéspedes del hotel no está sujeta a 
impuestos. Sin embargo, las ventas de los artículos no alimenticios, como las sodas, 
las bebidas alcohólicas y otros, están sujetas a impuestos ya sea que se vendieron 
en los minibares del hotel o en otros locales del hotel. 

Cuota de instalaciones que cobra el minorista, además de la de 
restaurantes, hoteles o abastecedores de comidas para fiestas 
y banquetes* 

Algunos negocios cuyas instalaciones no se utilizan primariamente para servir 
alimentos y bebidas, pueden contratar para proporcionar instalaciones, alimentos 
y bebidas para eventos. 

Para obtener 
información 
sobre cargos 
por alimentos y 
bebidas 
incluidos en las 
tarifas de 
huéspedes, 
consulte las 
páginas 13-16. 

* Bajo la Ley de Impuestos Sobre las Ventas y Sobre el Uso, a usted se le considera un 
abastecedor (de comidas para fiestas y banquetes), si usted sirve comidas, alimentos o 
bebidas en el establecimiento de su cliente, o en el establecimiento provisto por el cliente. 
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Por ejemplo, un zoológico, una bodega de vinos, un museo o un acuario pueden 
realizar contrataciones para proveer comidas e instalaciones para una boda, para 
una fiesta por jubilación u otro evento. 

La cuota de instalaciones no está sujeta a impuestos mientras que 

• El cargo por la cuota de las instalaciones esté declarado separadamente en la 
factura, y 

• La cuota de instalaciones se utilice primariamente para otros propósitos que 
no sean el servicio de comidas y bebidas. 

Ejemplos 

Una bodega de vinos tiene un área de atrio diseñada para recepciones de 
bodas. Adicionalmente de cobrar las comidas y las bebidas, la bodega de 
vinos cobra una cuota por el uso de dicha área. Debido a que el atrio se 
utiliza primariamente para el servicio de comidas y bebidas, la cuota por el 
uso del atrio está sujeta a impuesto. Sin embargo, si la fiesta nupcial rentó la 
bodega de vinos completa para la recepción, los cargos declarados 
separadamente por el uso de las instalaciones no estarán sujetos a 
impuestos. 

Un acuario tiene una cafetería que renta para las fiestas de los días festivos. 
Si el cliente renta la cafetería para la fiesta, el cargo por el uso de la 
instalación está sujeto a impuesto debido a que la cafetería se utilizó 
primariamente para el servicio de alimentos y bebidas. Sin embargo, si el 
cliente rentó el acuario completo para la fiesta, los cargos declarados 
separadamente por el uso del acuario no estarán sujetos a impuestos. 

Comidas y bebidas de cortesía y autoconsumo 
Si usted consume o proporciona alimentos, bebidas no carbonatadas o bebidas no 
alcohólicas, usted no debe impuestos por dichos artículos. Sin embargo, si usted 
consume o proporciona artículos no alimenticios (como bebidas carbonatadas o 
alcohólicas) que compró sin pagar impuestos, usted debe pagar impuesto sobre el 
uso, con base en el costo de dichos artículos. 

Ejemplo. El propietario de una pizzería le da a sus empleados pizza y soda 
para su cena. El propietario no pagó impuestos sobre los artículos debido a 
que no están sujetos a impuestos o se compraron para revenderlos. El 
propietario no debe el impuesto sobre el uso por la pizza (un producto 
alimenticio no sujeto a impuestos), pero debe el impuesto sobre el uso sobre 
el costo de la bebida carbonatada (un producto no alimenticio sujeto a 
impuestos). 

Hay algunos casos en donde la donación de los artículos sujetos a impuestos no 
estaría sujeta al impuesto sobre el uso. Por ejemplo, las donaciones de los artículos 
sujetos a impuestos a ciertas organizaciones caritativas se consideran exentas de 
impuestos. Para obtener más información sobre organizaciones caritativas exentas, 
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comuníquese con nuestro Centro de Información, 800-400-7115, o vea el 
reglamento 1669, Demostración, Despliegue y Uso de la Propiedad Retenida para Reventa – 
Información General. 

Para la mayor parte de los restaurantes, tiendas de comestibles preparados, bares 
y establecimientos similares, un sistema de registro de datos similar al descrito 
para las comidas y bebidas de cortesía (vea la página 23) mostrará ser satisfactorio 
en la mayoría de los casos cuando se registra mercadería de autoconsumo del 
propietario o de un empleado. 

Los hoteles y otros establecimientos de hospedaje que proporcionan comidas y 
bebidas de cortesía como parte de los cargos de renta de la habitación deben 
guardar registros adicionales en caso se les solicite aplicar la fórmula descrita en 
las páginas 15 y 16.  Los registros deben documentar los datos utilizados para 
aplicar la fórmula. 

Artículos no reutilizables que se venden con las comidas 
En general, a usted se le considera un minorista de platos de papel, palillos de 
dientes, recipientes desechables para llevar, pajillas, utensilios plásticos, servilletas 
de papel y artículos similares que no son reutilizables y los cuales usted 
proporciona con los alimentos y las bebidas que usted vende (se considera que 
estos artículos están incluidos dentro del precio de los alimentos y las bebidas). 
Consecuentemente, usted puede expedir un certificado de reventa para comprar 
dichos materiales. 

Nota: Usted debe impuestos sobre sus compras de estos artículos cuando usted es 
el consumidor, pero no cuando es el minorista de alimentos y bebidas. 

Propinas, cargos por servicios y cargos mínimos 

■ ■ ■ ■ ■ Propinas 
Las propinas no están sujetas a impuesto si los clientes las pagan voluntariamente y 
los empleados se quedan con éstas. Las propinas que reciben sus empleados 
directamente de los clientes al final de una comida sin ningún acuerdo previo, son 
consideradas como voluntarias. 

Las “propinas” obligatorias o los cargos por servicio requeridos, sí están sujetas a 
impuestos. Ejemplos de cargos obligatorios son las declaraciones escritas en los 
menús, folletos o publicidad y que dicen que las propinas se agregarán a los 
precios de las comidas.  En el caso de banquetes, cualquier propina acordada de 
antemano se considera requerida, no voluntaria, y como resultado está sujeta a 
impuestos. Por ejemplo, si su convenio sobre el banquete estándar establece que 
“la propina sugerida es del 15%” y, previo al evento, su cliente está de acuerdo con 
esto o alguna otra cantidad negociada, entonces la propina está sujeta a impuestos. 

Para más información, consulte la publicación 115, Aplicación del Impuesto sobre 
Ventas a las Propinas y Pagos Relacionados. 
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■ ■ ■ ■ ■ 

■ ■ ■ ■ 

Cargos por servicio 
Los cargos por servicio que se agregan al precio de las comidas en sustitución de, o 
adicionalmente a, las propinas son parte del precio de venta de las comidas y están 
sujetas a impuestos, aunque se paguen a los empleados. 

■ Precios del cubierto 
Los cargos mínimos que los clientes puedan recuperar en alimentos y bebidas están 
sujetos a impuestos (ya sea que el cliente recupere o no dichos cargos). Por otro 
lado, los cargos separados que son por derecho de admisión o por un boleto para 
entrar a un lugar que proporciona entretenimiento no están sujetos a impuestos. 

Dos comidas por el precio de una 
Si usted acepta cupones dos-por-uno u otros cupones de descuento o tarjetas que 
permiten a los clientes comprar alimentos o bebidas a un menor precio, su 
responsabilidad sobre los impuestos se basa en la cantidad que recibe por la venta. 

Ejemplos 

Usted sirve dos comidas de $12 por el precio de una bajo un plan de cupones 
para cenas fuera de casa y le cobra a su cliente un total de $12 por ambas 
comidas. El impuesto aplica al total de $12 (antes de la propina opcional). 

Usted sirve una comida de $15 y una comida de $11, y su cliente le da un 
cupón que indica que la más barata de las dos comidas es gratis. Usted le 
carga a su cliente $15 por las dos comidas. El impuesto aplica a los $15 (antes 
de la propina opcional). 

Su cliente utiliza un plan de cupones para cenas fuera de casa que autoriza al 
poseedor recibir un descuento del 50 por ciento del precio regular de la 
comida, con un descuento máximo de $4.  Su cliente ordena una comida de 
$10 y usted reduce el precio por $4.  El impuesto aplica a los $6 cobrados por 
la comida (antes de la propina opcional). 

Nota: Si un plan de cupones para cenas fuera de casa establece cualquier reembolso 
por parte del promotor, dicha cantidad está sujeta a impuestos y se debe incluir 
como parte de las ventas totales en su declaración de impuestos sobre ventas y 
sobre el uso. Si en el primer ejemplo usted recibe $2 de la agencia de promociones 
por un cupón canjeable, el impuesto sobre ventas aplicaría a los $14 – el total de $12 
recibidos del cliente más $2 recibidos de la agencia de promociones. 
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Reembolso del impuesto sobre ventas 
Aunque usted es responsable de pagar impuesto de ventas sobre sus ventas al 
detalle sujetas a impuestos, la ley indica que su cliente le puede reembolsar el 
impuesto. A usted se le puede reembolsar bajo una de la siguientes condiciones: 

• En material impreso dirigido a los compradores (como un menú o un anuncio) 
se incluye una nota que indica que el reembolso del impuesto de ventas se 
agregará al precio de venta de todos los artículos o ciertos artículos, lo que 
aplique 

• El reembolso del impuesto sobre ventas se muestra en el recibo de ventas o en 
otro comprobante de la venta 

• El convenio de ventas expresamente indica dicha adición del reembolso del 
impuesto de ventas 

• Usted coloca en el establecimiento, en un lugar visible a los compradores, la 
cantidad del impuesto 

■ ■ ■ ■ ■ Requerimientos de colocación de letreros 
Algunos administradores de bares incluyen el impuesto sobre ventas en el precio 
de las bebidas vendidas y consumidas en la barra, pero agregan el impuesto como 
una cantidad declarada separadamente cuando el mesero sirve la bebida en la 
mesa o en algún otro lugar del establecimiento. 

Si usted vende bebidas a un precio que incluye impuestos en todo el 
establecimiento, incluyendo el bar, el salón de cócteles y el comedor y desea 
reclamar una deducción por el impuesto sobre ventas incluido, la Directiva 
considerará que el impuesto sobre ventas está incluido en el precio de venta total si 
usted coloca una notificación en su establecimiento que lea sustancialmente según 
sigue: 

Todos los precios de los artículos sujetos a impuesto incluyen el reembolso del impuesto 
de ventas calculado al milésimo más cercano. 

Si desea vender bebidas a un precio que incluye impuestos solamente en el bar y en 
el salón de cócteles, o solamente en el bar, en las áreas en las cuales se sirven 
bebidas se debe mostrar de forma visible un letrero similar al anterior que indique 
las áreas a las que aplica el letrero. 

Si desea agregar el impuesto de forma separada al precio de las bebidas que sirve 
un mesero en una mesa o en otro lugar, se debe incluir una declaración en el menú 
o se debe colocar en las mesas, y debe leer según sigue: 

El impuesto sobre ventas se agregará al precio de todos los alimentos y bebidas servidos. 

Cuando el mismo tipo de bebida se vende bajo precios con impuesto incluido y con 
impuesto agregado según se describe anteriormente, se debe realizar una 
segregación estricta y exacta de las ventas bajo cada método de reembolso de 
impuestos. 
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■■■■■

■■■■

 Si usted ha recolectado demasiados impuestos de su cliente 
Si usted recolecta más de la cantidad requerida de impuestos por una venta, la 
cantidad en exceso se debe devolver al comprador o pagar al estado. 

Controles de inventario 
Se recomienda que los propietarios de la taberna y del restaurante pongan 
atención especial a los controles de inventario. En un ambiente altamente 
competitivo, un manejo de inventarios descuidado puede significar la diferencia 
entre el éxito o fracaso de un negocio. Y, por supuesto, un buen control de 
inventario minimiza la posibilidad de una valuación de impuestos adicional. 

Como administrador de un negocio, usted debe ser capaz de rendir cuenta por la 
mercadería que usted ha comprado para revenderla a sus clientes. Usted debe 
asegurar que sus registros de compras para reventa sean correctos y estén 
completos y no incluyan suministros u otros artículos que no son para reventa. 

Para prevenir pérdidas de las cuales no se puede rendir cuenta, usted también 
debe mantener controles de inventario desde el momento que se compraron los 
bienes hasta que se vendieron o utilizaron. 

■ Controles de inventario – administradores de bares 
Algunos métodos utilizados por administradores exitosos para tener un control de 
inventario apropiado incluye lo siguiente: 

• Todas las entregas se ingresan, y el gerente está presente cuando se realiza la 
entrega. 

• La mayor parte de las compras de licor se almacenan en una bodega que 
cierra con llave. Las llaves de la bodega quedan en posesión del propietario, 
gerente u otra persona responsable designada del bar. 

• El licor entregado de la bodega se registra al momento de entregarlo. 

• Al menos una vez al mes se realiza un inventario completo de la mercadería 
del bar, y el costo calculado del licor vendido se compara con el porcentaje 
deseado del costo que se fijó como objetivo. 

• Las compras, como se muestran en la factura, se registran en una tarjeta de 
inventario por marca, y se marcan en la tarjeta cuando se entrega a las barras 
dispensadoras. Esto proporciona un inventario perpetuo, el cual se puede 
verificar fácilmente por medio de conteos frecuentes. 

• Se establece un formulario de barra para cada barra. Esto consiste en una 
cantidad determinada de botellas de cada marca que debería suplirse 
constantemente en cada barra (como 4 cuartos de galón de Cutty Sark, 12 
cuartos de galón de Vodka de barra, 1 botella de Gran Marnier, etc.) 

• Todas las botellas vacías se retienen en el bar. El gerente, propietario o 
alguien a cargo del bar reemplaza cada botella vacía con una llena de la misma 
marca, la cual saca de la bodega. 
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• Los bares de banquete o de servicio a las que se puede cerrar con llave se 
manejan de una forma similar. La barra de banquetes, si no está cerrada con 
llave, se abastece con una cantidad programada de botellas de cada variedad 
antes de cada banquete, y después se retiran. 

■■■■■

■■■■

■■■■

 Las pérdidas de mercadería debido a robos, incendios o desastres 
naturales 

Si usted ha perdido mercadería como resultado de ratería, robo interno, incendio 
o desastre natural, es importante que usted sea capaz de documentar dichas 
pérdidas, si se le audita. La prueba puede estar como una declaración de una 
dependencia privada contratada para investigar pérdidas, una declaración 
policíaca, reclamaciones de seguro u otra evidencia documentada. 

Nota: Debido a que el impuesto de ventas se mide por las ventas, el robo de 
efectivo no es deducible para propósitos de impuestos sobre ventas. Se requiere 
que usted pague impuestos de ventas sobre ventas sujetas a impuestos de la forma 
usual a pesar de la pérdida en las ganancias de dichas ventas. 

Registro de datos 

■ No mezcle recibos y compras del bar y del restaurante 
Si usted administra un restaurante junto con un bar, usted debe asegurar que todas 
las compras y ventas de la operación de su restaurante estén separadas en sus 
libros y registros de las operaciones del bar. 

El bar y el restaurante usualmente tienen distintos márgenes de ganancia. La 
separación exacta de las ventas y costos de los bienes vendidos le ayudará a 
determinar si usted está alcanzando el porcentaje deseado de ganancias brutas. 
También le ayudará a detectar cualquier pérdida o robo. 

■ Comidas y bebidas de cortesía 
Mantenga un registro escrito de sus políticas en relación con las bebidas de 
cortesía para los huéspedes y las bebidas consumidas por los empleados. 
Adicionalmente, mantenga un registro de la mercadería de cortesía. Hay varias 
razones para registrar estos datos: 

• Los controles de propiedad sobre las operaciones del negocio se mejoran 
grandemente. 

• A usted se le considera el consumidor y no el vendedor para propósitos del 
impuesto sobre las ventas y el uso, y como resultado es responsable 
solamente por el impuesto sobre el costo de los artículos no alimenticios que 
usted distribuye (como bebidas alcohólicas y bebidas gaeosas). 

• Justifica las cantidades declaradas en informes, y así evita el uso de 
estimados. 

El mejor 
momento para 
obtener pruebas 
es cuando se 
realizan los 
cambios – no 
después, 
cuando el 
auditor está 
verificando sus 
registros. 
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Los tipos de registros que usted utiliza pueden variar de una nota de ventas 
preparada al momento de entregar las comidas o las bebidas gratis, hasta un 
registro de datos sobre una base diaria. Al final del periodo de declaración, el 
costo total de los artículos sujetos a impuestos distribuidos se calcula y se incluye 
en la declaración de impuestos sobre ventas y sobre el uso para ese periodo como 
mercadería de autoconsumo. Asegúrese de guardar todos los registros que 
muestran sus cálculos. 

■■■■■ Cambios en precios y “horas felices” 
Asegúrese de guardar evidencia de cambios de precio, cambios en el tamaño de los 
vasos, ventas durantes las “horas felices” o de otras variaciones de sus prácticas de 
precios usuales. 

Si su negocio se audita, el auditor puede preparar una “prueba de mergen de 
ganancia” para determinar si las ventas registradas son esencialmente exactas. Los 
cambios de precio y los cambios en los tamaños de los vasos pueden afectar 
significativamente los resultados de esta prueba. 

Le sugerimos que guarde los siguientes registros: 

• Cambios en tamaños de los vasos. Guarde las facturas de compra con fecha, lo que 
indica que el periodo en el cual un tamaño distinto de vaso fue puesto en 
servicio por primera vez. 

• Cambios de precio. Guarde los menús viejos o realice una nota en los registros 
que muestre el cambio de precio y la fecha del cambio. Se deben guardar las 
cintas de la caja registradora o las facturas como documentos de soporte. 

• Horas Felices. “Horas Felices” es un periodo en el cual las bebidas se venden a 
precios menores que durante horas normales del negocio. Guarde los menús, 
los letreros de venta de “Horas Felices” y las cintas de la caja registradora que 
muestran las ventas durante las “Horas Felices”. Esto se debe incorporar en 
los registros del negocio. 

• Cantidad a verter. Establezca la cantidad de licor a servir en los cócteles – tanto 
sin hielo como con hielo – como parte de su procedimiento de control. 
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6. Para Obtener Más Información 

Sitio de Internet 
Para obtener publicaciones, formularios, reglamentos y mucho más: www.boe.ca.gov 

Centro de Información 
Si usted tiene una pregunta general sobre impuestos, llame a nuestro número 
gratuito y hable con un Representante de Servicio al Cliente. Los representantes 
están disponibles los días hábiles de 8:00 a.m. a 5:00 p.m., excepto los días festivos 
estatales. Llame al: 

800-400-7115          TDD/TTY: 800-735-2929 

Hay asistencia disponible en otros idiomas, además del inglés. 

Preguntas relacionadas con su cuenta 
Llame a la oficina que mantiene sus registros. El nombre y el número telefónico de 
la oficina que le corresponde aparecen impresos en sus declaraciones de 
impuestos. Los números de teléfono de las oficinas regionales los puede encontrar 
en la página 27. 

Servicio de envío por fax 
Nuestro servicio de envío por fax, que le permite solicitar los formularios y 
publicaciones que necesite, está disponible las 24 horas del día. Llame al 800-400- 
7115 y elija la opción de fax. En un plazo de 24 horas le enviaremos por fax lo que 
solicitó. 

Sospecha de evasión de impuestos 
Usted puede llamar gratis para informar sobre una sospecha de evasión de 
impuestos. Llame al 888-334-3300. 

Publicaciones y reglamentos 
Para obtener copias de formularios, publicaciones y reglamentos, usted puede: 
Usar Internet. La mayoría de los reglamentos y las publicaciones están disponibles 
en el sitio de Internet: www.boe.ca.gov 

Llamar a nuestro Centro de Información. Un Representante de Servicio al Cliente 
le ayudará durante horas hábiles. Si usted sabe el nombre o número del 
documento que necesita, puede llamar fuera de horas hábiles y dejar un mensaje 
grabado. Algunos documentos también se encuentran disponibles en nuestro 
servicio de envío de fax, descrito anteriormente. 

Reglamentos y publicaciones seleccionados que le pueden interesar se 
encuentran listados en la siguiente página. Un listado completo de reglamentos y 
publicaciones del impuesto sobre las ventas y sobre el uso aparece en la 
publicación 73, Su Permiso de Vendedor de California. 
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■ Reglamentos 
1597 Propiedad Transferida o Vendida por 

Ciertas Organizaciones no Lucrativas 

1602 Productos Alimenticios 

1603 Ventas Sujetas a Impuestos de Productos Alimenticios 

1669 Demostración, Despliegue y Uso de Propiedad 
Retenida para Reventa - General 

1698 Registros 

1700 Reembolso por Impuestos sobre Ventas 

1821 Prefacio – Impuestos de Distrito 

■ Publicaciones 
17 Procedimientos de Apelaciones: Impuestos Sobre las Ventas y 

Sobre el Uso e Impuestos Especiales  (Sales and Use Taxes 
and Special Taxes) 

18 Información de Impuestos para Organizaciones no Lucrativas 

44 Consejos sobre los Impuestos de Distrito 

45 Consejos sobre Impuestos para Hospitales 

51 Guía para la Directiva de Impuestos sobre Ventas, Usos y Otros 

61 Impuestos sobre las Ventas y sobre el Uso: 
Exenciones y Exclusiones 

70 Declaración de los Derechos del Contribuyente de California 

73 Su Permiso de Vendedor de California 

74 Cancelación de su Permiso de Vendedor 

75 Pagos de Intereses y de Multas 

76 Auditorías 

112 Compras de Vendedores que se encuentran Fuera del Estado 

116 Registros del Impuesto sobre las Ventas y sobre el Uso 

Asesoramiento por escrito sobre impuestos 
Para su protección, es mejor obtener asesoramiento por escrito sobre impuestos. Se 
le podría exonerar de ciertos cargos por impuestos, multas o interés a causa de una 
transacción si determinamos que le dimos consejo incorrecto por escrito con 
respecto a la transacción y que usted confió de manera razonable en ese consejo 
por lo que incumplió en pagar el monto correcto del impuesto. A fin de que esta 
exoneración se pueda aplicar, debe hacer por escrito una solicitud de 
asesoramiento, identificar al contribuyente para quien procede el asesoramiento y 
describir detalladamente los hechos y circunstancias de la transacción. Envíe su 
solicitud a la oficina de la Directiva que maneja su cuenta. 

La asesoría sobre impuestos por escrito es específica para los contribuyentes 
individuales. Usted no puede obtener asistencia en impuestos, si se basa en una 
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opinión por escrito brindada a otro negocio, aunque sus transacciones sean 
similares. Adicionalmente, la liberación de impuestos no está disponible por la 
asesoría que le brindamos en persona o por teléfono. 

Oficinas regionales 
Código Código 

Ciudad de área Número Ciudad de área Número 

Bakersfield 661 395-2880 San Francisco 415 356-6600 

Culver City 310 342-1000 San José 408 277-1231 

El Centro 760 352-3431 San Marcos 760 510-5850 

Eureka 707 445-6500 Santa Ana 714 558-4059 

Fresno 559 248-4219 Santa Rosa 707 576-2100 

Kearny Mesa 858 636-3191 Stockton 209 948-7720 

Laguna Hills 949 461-5711 Suisun City 707 428-2041 

Long Beach 562 901-2483 Van Nuys 818 904-2300 

Norwalk 562 466-1694 Ventura 805 677–2700 

Oakland 510 622-4100 West Covina 626 480-7200 

Rancho Mirage 760 346-8096 

Redding 530 224-4729  Oficinas para Cuentas de Fuera del Estado 

Riverside 951 680-6400 Chicago, IL 312 201-5300 

Sacramento 916 227-6700 Houston, TX 281 531-3450 

Salinas 831 443-3003 Nueva York, NY 212 697-4680 

San Diego 619 525-4526 Sacramento, CA 916 227-6600 

L A   V E N T A    D E 
T A B A C O
A MENORES DE EDAD ES

Para informar sobre ventas Ilegales, llame al

1-800-5-ASK-4-ID

I legal

Cursos 
Algunas de nuestras oficinas locales ofrecen cursos básicos de impuestos sobre las 
ventas y sobre el uso. Si está interesado, debe llamar con anticipación para 
averiguar si su oficina local imparte un curso para vendedores principiantes. Usted 
también puede ver los programas de los cursos en línea en 
www.boe.ca.gov/sutax/tpsched.htm. 

Defensor de los Derechos de los Contribuyentes 
Si usted no ha podido resolver algún desacuerdo con nuestra dependencia o si 
desea saber más acerca de sus derechos de conformidad con la Ley de Impuestos 
sobre las Ventas y el Uso, por favor comuníquese con la oficina del Defensor de los 
Derechos de los Contribuyentes: 

Taxpayers’ Rights Advocate Office, MIC: 70 
State Board of Equalization 
P.O. Box 942879 
Sacramento CA  94279-0070 

Número telefónico: Llame gratis al 888-324-2798 o al 916-324-2798 
Fax: 916-323-3319 
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7. Suplemento 

Prueba de la regla 80/80 
Como se observó en el primer capítulo, el hecho de que sus ventas para llevar estén 
sujetas a impuestos depende de si usted califica bajo la regla 80/80. Usted califica 
bajo esta regla si 

• Más del 80 por ciento de las entradas en bruto proviene de la venta de 
productos alimenticios* Y 

• Más del 80 por ciento de sus ventas al detalle de productos alimenticios 
normalmente estarían sujetas a impuestos (por ejemplo, productos 
alimenticios servidos como comidas; vendidos para consumirlos en las 
instalaciones que usted proporciona; vendidos como alimentos preparados 
calientes; o vendidos en un establecimiento definido como restaurante de 
servicio para automovilistas). 

Puede ser aparente que usted califique (la mayoría de restaurantes de comida 
rápida califican, por ejemplo). O puede ser necesario utilizar la tabla a continuación 
para evaluar sus ventas más detalladamente. 

Si usted está dentro de la regla 80/80, debe empezar inmediatamente a declarar 
sus impuestos como se explicó en la página 3, “Ventas para llevar si está dentro de 
la regla 80/80”. 

Si esta vez no califica, usted debe controlar sus ventas y al final de cada trimestre, 
evalúe de nuevo sus ventas para determinar si su estado ha cambiado. Usted debe 
guardar los registros de sus pruebas de 90 días. En caso de una auditoría, 
puede que sea necesario proporcionar prueba de que usted no califica para la 
prueba 80/80. 

* No incluye bebidas alcohólicas y carbonatadas como parte de sus ventas de 
productos alimenticios. Aunque están sujetos a impuestos, no se consideran 
productos alimenticios. 

La evaluación 
de la regla 80/ 

80 se realiza 
localidad por 

localidad. Por lo 
tanto, si usted 
es propietario 

de varios 
locales, puede 

que usted 
califique bajo la 
regla 80/80 para 

un local, pero 
no para otro. 

Ventas de Alimentos Total Ventas Totales 

Gravable No gravable Alimento No alimenticio 
Ventas Ventas 

Productos Alimenticios 
Preparados Calientes $85,000 
Productos Alimenticios Fríos 

(por ejemplo, ensalada fría, leche) 

Vendidos para llevar   $5,000 
Vendidos para consumo en el 
establecimiento del vendedor 4,000 
Artículos no Alimenticios 
(por ejemplo, bebidas carbonatadas y 
alcohólicas, cigarros, recuerdos) $6000 

TOTAL $89,000   $5,000  $94,000 $6,000 $100,000 

Prueba de 90 Días 
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En el ejemplo anterior, el minorista califica bajo la regla 80/80 ya que más del 80 
por ciento de las ventas del minorista son ventas por alimentos 
($94,000÷ $100,000 = 94%), y más del 80 por ciento de las ventas de alimentos son 
gravables ($89,000÷ $94,000 = 95%). Por lo tanto, todos los alimentos vendidos en 
una forma adecuada para consumo en el establecimiento del vendedor están 
sujetos a impuestos a menos que el vendedor haga una selección especial para 
alimentos fríos vendidos para llevar, según se explicó en la página 3 
(vea “selección especial” bajo “Ventas para llevar si usted califica bajo 
la regla 80/80”). 

Cuando se evalúan las ventas según la regla 80/80, cada local se debe considerar 
por separado. Un local combinado, como una panadería-restaurante o un área de 
comidas se puede considerar como una operación para propósitos del cálculo 
anterior, aunque las ventas se separen en los libros contables y los registros. 



¿Qué opina de este folleto? 

Esperamos que este folleto de consejos sobre impuestos, recientemente revisado, le ayude a entender mejor 
la Ley de Impuestos sobre las Ventas y el Uso (Sales and Use Tax Law), según sea válido para su organización. 
Mucho agradeceremos si pudiera tomarse unos minutos para darnos sus comentarios y sugerencias acerca de 
este folleto, para así poder mejorar las futuras revisiones. Además, nos gustaría contar con alguna 
información que nos ayude a hacer que nuestro programa de publicaciones le sea de mayor utilidad. 
Responda las siguientes preguntas en el espacio de abajo y en el reverso, separe la página y devuélvanosla. Se 
diseñó como un volante con franqueo pagado: puede doblar la página como se indica y sellarla con dos tiras 
de cinta adhesiva. 

Gracias por tomarse el tiempo para contestar esta encuesta. 

✎ Comentarios y Sugerencias sobre el Folleto 

1. ¿Le ayuda este folleto a aplicar el impuesto sobre las ventas y el uso en las operaciones de  su negocio? 

2. ¿Hay secciones en este folleto que haya encontrado particularmente útiles? (por favor indique cuáles) 

3. ¿Hay secciones en este folleto que haya encontrado confusas? (por favor explique, si le es posible) 

4. ¿Hay algún tema que no se trató en este folleto y que a usted le gustaría que incluyéramos? 

5. ¿Hay secciones en este folleto que crea que están incompletas? ¿Qué les agregaría? 

6. ¿Tiene otros comentarios o sugerencias para mejorar este folleto? 

Nombre (opcional) 

Número telefónico (opcional) 

Fecha  

Por favor conteste las preguntas en el reverso de la hoja 
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doble aquí para sellar con cinta adhesiva o con tiras de papel engomadas en donde se indica 

✎✎✎✎ ✎ Información sobre la encuesta para los lectores (marque todas las casillas que sean pertinentes) 
¿Cuál es la naturaleza del trabajo dentro de su organización? 

¿Desde cuándo está funcionando su negocio? 

❏ menos de un año ❏ 1–5 años 

❏ 6-10 años ❏ más de 10 años 

¿Recibió un ejemplar de este folleto (o una versión anterior) 
cuando aplicó por o recibió su permiso de vendedor? 

❏   sí ❏   no ❏   no está seguro 

¿Cómo se enteró de la existencia de este folleto? 

❏   Oficinas regionales de la Directiva 

❏   Auditor de la Directiva 

❏   Boletín Informativo sobre Impuestos 

❏   Lista de publicaciones en un folleto de la Directiva 

❏   Sitio Web de la Directiva 

❏   Otro (por favor, detalle)  _____________________ 

¿En dónde obtuvo este folleto? 

❏   Oficinas regionales de la Directiva 

❏   Auditor de la Directiva 

❏   Centro de Información de la Directiva 

❏   Sitio Web de la Directiva 

❏   Otro (por favor, detalle) 
______________________________________________ 

¿Utiliza alguna otra publicación de la Directiva que le ayude a 
aplicar o entender la Ley de Impuestos sobre las Ventas y el 
Uso (California Sales and Use Tax Law)? (por favor liste) 

________________________________________________ 
_________________________________________________ 
__________________________________________________ 
__________________________________________________ 
__________________________________________________ 
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